
 聴衆をその気にさせる 

プレゼンテーション､話し方の技術 

   ～なぜ、あなたのプレゼン、講義はアピールしないのか？ 

                   ベテラン講師の長年培ってきたスキルとテクニックを公開～ 

開催日時：2 0 1 1年 8月 3 0日（火） 1 0 : 0 0～ 1 6 : 3 0  

開催場所：新宿三丁目  カ ワ セ ビル  ７階  会議室  
 東京都新宿区新宿三丁目17-5 カワセビル 
 

講 師：雨 宮 利 春  
(社)人財開発支援協会 代表理事 
経営教育コンサルタント 研修インストラクター 

オリエンテーション 
  
１．人前で話すのが怖い？ 
 プロの噺家をめざすな！   
 アガってはいけないと思ってはいけない 
 最強のアガり防止策    まずはやってみよう 
  
２．準備はしてし過ぎることはない 

 どんな人の前で話すのか  どこで話すのか   
いつ話すのか  内容と発表のスキルは車の両輪      
わかりやすく話を組み立てる 
初心者ほど道具に頼れ 差をつけるパワポの使い方 
 

 ＜昼食・休憩1時間＞ 
 
３．その気にさせる話し方 
 説明と説得は違う？  前に立った瞬間から始まる 
 マイクの使い方  自信をもって話す 場の演出法    
 一人芝居で終わらない 人は見た目？ 

 

 ４．話し方のツボを押さえる 
 正しい声の出し方   
 メリハリのつけ方（緩急・強弱） 話すスピード 
 箇条書きで話す 繰り返しで印象づける   
 間のとり方 例え話の効用  ジョークの入れ方 
 肯定的な話し方を心がける 
  
５．カリスマのパフォーマンス 
 素人臭さから抜け出す  アイコンタクトのとり方 
 表情のつくり方   手の動かし方   
 質問の投げ方・受け方  居眠り聴衆への対応  
 反抗的聴衆への対応  おしゃべりへの対応 
 無反応聴衆への対応 
  
まとめ 
 
  ～質疑応答～ 

 
一般社団法人人財開発支援協会 
 

特別開催セミナーのご案内                       ≪関連部署にご回覧ください≫ 

主催： 推薦：  

■講師  雨 宮 利 春   
                      
1977年 青山学院大学経済学部卒 商社にて営業本部マネジャー等を歴任後、 
1989年 経営コンサルタント･研修インストラクターとして独立。  
現 在  コミュニケーション､対人折衝､クレーム対応、プレゼンテーション、リーダーシップﾟ等の 
技術指導で組織の人材開発を支援､各種企業団体等の教育研修事業・講演･ コンサルティング､ 
執筆等で活躍中。 
2010年 一般社団法人 人財開発支援協会を設立、代表理事に就任。｢研修講師育成講座｣を開
催するなど、後進の育成にも尽力している。 
中小企業大学講師、中小企業診断士、産業カウンセラー。  
主要著書:｢あいさつ上手になる本｣、「パソコンプレゼンテーション入門｣、｢顧客を動かす『話す』 
技術『聞く』技術｣、「絶妙な『断り方』の技術」 、「絶妙な『クレーム対応』の技術」 、「だから、あなた
の会社の『クレーム対応』は失敗する」他 

一般社団法人 人財開発支援協会 代表理事 
経営教育コンサルタント 研修インストラクター 

http://www.hrdsa.or.jp/
http://cs.k-forum.info/


 ◆「プレゼンテーション、話し方の技術」に申し込みます。 
     

    
     会 社 （組 織） 名 
 
   部  署 ／ 役  職     ①                                ② 
    

     申 込 者  氏   名            ①                                ② 

                    

   連絡先(会社)住所   〒  

        
 
   連絡先電話番号           ①                                ②   
 
   連絡先メールアドレス   ①                                                                               ② 
 
 
  ■３名以上のお申し込みは、お手数ですが別紙に追加申込者名／アドレスをお書きの上、ご送付ください。 

★申込み専用ファクシミリ番号→03-3425-0766 

 

   カラオケは得意だけれど人前で話すのは苦手だという人は案外いるものです。普段は饒舌でもいざ人前に

立つとアガってしまう人も大勢います。しかしどんなに苦手でもそのような機会は公私ともに必ず巡ってきます。

特にビジネスの世界ではいくら上手に話しても、聴衆をその気にさせることができなければ結果は出せません。 

   しかしながら、「上手に話すためには『慣れ』が肝心です」としたり顔で言っても、これでは「泳げるようになる

ためには泳ぐことです」と言っているのと同じです。じつは聴衆をその気にさせるためには、それなりの話し方の

テクニックがあるのです。そこで本セミナーでは長年研修講師として培ってきた話し方のテクニックとツボを当協

会の代表理事が惜しげもなく公開します。驚きの「目から鱗」のスキルが短時間で身につきます。特に管理者・

営業マン・研修講師・人事担当者におすすめです。 

開催場所：新宿三丁目  カワセビル 7階会議室 
東京都新宿区新宿三丁目17-5  ℡(03)3354-2614 

  
JR新宿駅東口徒歩３分 
都営大江戸線 新宿西口駅 徒歩３分 
都営新宿線 新宿三丁目駅 徒歩３分 
東京メトロ副都心線 新宿三丁目駅 徒歩１分 
東京メトロ丸ノ内線 新宿三丁目駅 徒歩１分 
●地下鉄 連絡通路（Ｂ６)出入口と直結、紀伊國屋書店隣 

 
一般社団法人人財開発支援協会 
 

〒125-042  東京都葛飾区金町5-2-17 
℡03-5660-5835 
URL；http://www.hrdsa.or.jp 

＜申込先＞ 
□研修事業部 
〒156-0053  東京都世田谷区桜1-58-10 
℡090-2566-9320  FAX03-3425-0766 
E-Mail: info@hrdsa.or.jp 

◆価 格：1名に付き３５，７００円（税込み､本体34,000円）<テキスト、昼食、飲み物等、一切を含みます。> 

              2名以上同時申込の場合は、1名に付き３１，５００円（税込み）に割り引きます。 

◆申込み方法：下記いずれかの方法でお申込みください。 

 ① 下記の申込書にご記入の上、ファクシミリ（03-3425-0766） ご送信、又はご郵送ください。 

 ② インターネットからのお申込みは、(社)人財開発支援協会 Webサイト http://www.hrdsa.or.jp から

申込ページ http://www.hrdsa.or.jp/moushikomi.html に必要事項をご入力の上、ご送信ください。

折り返し確認メールをご送付し、請求書等を郵送いたします。 

◆開催3日前以降及びご入金後のキャンセル､ご返金は、当日不参加の場合でも致しかねます。 

http://shinjuku-kaigi.com/access.html

